
今回の事例報告は２社。
新規バイヤー受入れとKME
コンテナの初出荷の事例です。
具体的な内容と利益貢献を
共有していただき、参加者全員
が興味津々でした。KRA勉強会
では、毎回他社様の事例をご紹介
していく予定です。
また会宝産業からも、マスメ

ディアでは入手できない南米の現
状をシェアさせていただきました。

今回の勉強会では、船井総研
様独自の統計をもとに、自動車
業界の未来を予見していただき
ました。そこから逆算して自動
車リサイクル業として何をすべ
きか！各社皆さん明確な課題と
宿題を持ち帰られたかと思いま
す。次回もぜひお楽しみに！

11月18日に「第7回KRA勉強会」を開催いたしましたのでご報告
です。今回は久しぶりの東京開催でした。
そして今までの基調講演では、異業種から学ぶ機会を優先してき

ましたが、今回の講師は７回目にして初めて自動車業界からのご登
壇でした。もちろん、熱い活気のある時間となりました。
今後も「今までの競争からこれからの協調へ。時流を捉え共にリ

サイクル業界を変えていきましょう」のマインドに沿って活動して
いきましょう。

KRA勉強会 終了報告
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会場：TKP品川カンファレンスセンター
日時：2019年11月18日

～基調講演～
株式会社カーセブンディベロプメント
代表取締役社長 井上貴之様

船井総合研究所様 講座
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今後のKRA勉強会開催 ： 1月13日～18日 / UAE

今回の講師は、ご存じ「カーセブン」の井上社長でした。過
去には業界初のスマホ対応のシステムを開発するなど、常にエ
ンドユーザー様の目線を大切にされています。また「業界が良
くないと自社は良くならない」という信念のもと、業界を変え
る活動についてもお話しいただきました。KRAの理念に通じる
ことも多く、大変勉強になりました。とにかくパイオニア精神
に富んだ姿勢の影響で、会場が一気に活気のある空間に！！
また中古車販売業者と、リサイクル業者の相乗効果と事例も

お話しいただき、その流れでカーセブン様と共に取り組んでい
る車両調達サービスの紹介と今後の予定も共有いたしました。


